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Smartika spa 

Capitale sociale 1.000.000 €  i.v. 

Autorizzazioni speciali Iscrizione n. 36020 albo Istituti di Pagamento ex art 114 
novies del TUB presso Banca d’Italia 
Iscrizione R.U.I. Isvap n. E000242900 del 31/01/2008  

Operatività Attiva come Istituto di Pagamento dal 21/3/2012 
con € 3,5 M di prestiti intermediati ad oggi, > € 10,5 M€ 
cumulando l’attività come Zopa Italia 

Settore di attività Prestiti tra privati, intermediazione di pagamenti  

Assetto societario Ziph srl: 87,50% 
Maurizio Sella: 11,55% 
Credac spa: 0,95% 



 

• Prestito medio Smartika 6.000 €, Taeg 9,1% (-25% rispetto media)  

• TAN Prestatori su prestiti Smartika 6,5% 

Smartika, il social lending in Italia 
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Tra le Top 10 piattaforme di social lending in Europa 
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Forbes – 23/04/2013 



PIATTAFORME P2P LENDING 



P2P lending 
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Market leader anno   
inizio 

Prestiti 
cumulati    

(fine 2012) 

Prestiti  
nel 2012  

Prestiti  
nel 2013 al 

15/6  
 

Zopa (UK) 2005     250 mln £ 80 mln £ 70 mln £ 

Prosper (US) 2006     400 mln $ 150 mln $ 135 mln $ 

Lending Club (US) 2007 1.150 mln $ 710 mln $ 775 mln $ 



Attenzione sul P2P lending 
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Attenzione sul P2P lending 
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Il governo UK finanzia insieme ai P2P lending gli 
small business 



COME FUNZIONA 



Come funziona Smartika 
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Prestatori e Richiedenti 
si incontrano nei 

mercati Smartika.  

Il mercato Smartika è la 
combinazione tra 
classificazione del Richiedente 
(A+, A, B, C) e durata (24, 36 e 

48) mesi del prestito (12 mercati 
in tutto). 

I tassi correnti sono determinati solo 
dall’incontro diretto tra domanda e offerta. 

Smartika.it è una comunità fatta di 
Prestatori e Richiedenti 



Lato Prestatore 
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Il Prestatore fa la sua offerta e 
può specificare: 

• importo 

• durata 

• tasso atteso 

L’importo offerto da ogni 
Prestatore può essere: 

• minimo 100 €  

• massimo  50.000 € 

Per minimizzare il rischio l’offerta  del Prestatore : 

• viene ripartita automaticamente su 50 Richiedenti, 
salvo sue diverse decisioni 

• il tasso richiesto viene maggiorato del tasso di perdita 
attesa del mercato di riferimento. 

 

In ogni momento il Prestatore può cedere i suoi crediti ad 
altri Prestatori con la funzione RientroRapido 



Lato Richiedente 
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Il Richiedente compila sul web 
l’application form e, in tempo reale, 
ottiene: 

• la sua classificazione 

• il preventivo esatto del Prestito. 

Importo finanziabile al 
Richiedente: 

• minimo 1.000 € 

• massimo di 15.000 €. 

Il sistema compone sempre il miglior 
prestito possibile prendendo per prime 
le parti offerte ai tassi minori. 

I prestiti hanno una media di 200 

Prestatori per ogni Richiedente 

Se accetta le condizioni il denaro viene bloccato 
ed a lui riservato. Il prestito viene approvato 
definitivamente ed erogato dopo analisi documentale 
 



Il ruolo di Smartika 
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Servizi di Pagamento: 

• trasferisce i fondi offerti dai conti di pagamento dei 
Prestatori al conto di pagamento del Richiedente e di qui al suo 
c/c esterno 

• trasferisce la rata, incassata tramite il sistema bancario, dal 
conto di pagamento del Richiedente ai conti di pagamento dei 
Prestatori, suddividendola nelle microrate di spettanza, ognuna 
divisa tra quota capitale e quota interessi.  

Servizi accessori: 

• valuta il merito di credito dei Richiedenti e approva il prestito 
su base documentale. 

• apre una linea di credito al Richiedente (simbolica, per poter 
interrogare i Credit Bureau) 

• in caso di ritardi o insolvenze attiva e gestisce le procedure per il 
recupero del credito. 



I prestatori Smartika 

Netta prevalenza maschi (90%), tutte le età (concentrazione 35-54), tutta Italia 
(1°regione Lombardia)  
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Investitore etico: non ama le banche, finalmente sa come è utilizzato il 

suo denaro e sposa e sostiene il modello, chiede tassi più bassi della 

media  

Investitore informato: ha familiarità con la finanza, ama l’innovatività 

del modello, vede la possibilità di far fruttare bene il suo investimento, 

chiede tassi sopra la media 

Investitore web-addicted: è il primo a ogni nuova frontiera web, ora il 

crowdfunding, non può non partecipare, più interessato all’interazione 

e alla community che al tasso 



Interfaccia prestatore: offerta e movimenti 
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Interfaccia prestatore: scheda prestito 


